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华为软件替代再进一步 MetaERP即将公开亮相
本报记者 秦枭 北京报道

近日，在“难题揭榜火花奖”颁

奖典礼上，华为公司创始人任正非

在发表讲话时这样说道：“在过去

三年时间里，华为完成了13000+颗

器件的替代开发，同时还实现了

4000+电路板的反复换板开发……

今年4月份我们的MetaERP将宣誓，

完全用自己的操作系统、数据库、编

译器和语言……做出了自己的管

理系统 MetaERP 软件……后续许

多设计工具也会上华为云公开给社

会应用，逐步克服断供的尴尬。”

任正非的这段讲话引发业内

广泛关注，其中关于“MetaERP”

的发言还引发了资本市场的连锁

反应。

《中国经营报》记者注意到，3

月20日开盘，国产ERP相关概念股

大幅拉升，但两大龙头股价重挫，

其中用友网络（600588.SH）跌停，金

蝶 国 际（00268.HK）盘 中 跌 幅 超

20%、当日收跌 18.77%。当日华为

有关人士回应称，“MetaERP 仅供

内 部 使 用 ，进 军 ERP 市 场 系 误

读。”用友网络也回应称，该消息影

响不大，公司目前经营一切正常。

ERP不是一个简单的工具软件，涉

及设计流程、经验提取和实施交付

等一整套环节。不管是国内还是

国外的 ERP 公司想要形成一定的

市场规模，都是经过几十年的发

展。金蝶国际也表示：“华为的

MetaERP是面向内部的，即便是面

向外部，金蝶也是其中的核心战略

合作伙伴。”

经过这些澄清和回应，金蝶国

际、用友网络股价分别于3月21日、

3月23日有所反弹。

业内人士对记者表示，不管市

场反馈如何，就任正非在讲话中

寥寥几句提及的替代成果而言，

信息量极大，应该是攻克了很多的

难关。

ERP 是一种主要面向制造行

业进行物质资源、资金资源和信

息资源集成一体化管理的企业信

息管理系统，也是以管理会计为

核心可以提供跨地区、跨部门、甚

至跨公司整合实时信息的企业管

理软件。同时，ERP还可以针对物

资资源管理（物流）、人力资源管理

（人流）、财务资源管理（财流）、信

息资源管理（信息流）进行一体化

集成。

华经产业研究院预计，2026年

全球ERP软件市场规模可达664亿

美元，我国ERP软件市场规模近年

增速维持在 10%以上，预计到2027

年达到682亿元。东北证券研报显

示，当前，国内厂商占据国内ERP市

场近8成份额，其中用友（40%）、浪

潮（20%）、金蝶（18%）位列前三。但

在 ERP 高端市场上，SAP 和 Oracle

合计占比达50%，仍有较大的国产

替代空间。前瞻产业研究院2021年

研究报告显示，SAP 和 Oracle 分别

于 1995 年和 1989 年进入中国市

场，在国产 ERP 厂商羽翼未丰时

抢占了市场先机，填补了当时大企

业对 ERP 系统市场需求的空白，

占据大量的市场份额。

早 前 的 华 为 与 SAP、Oracle、

Salesforce等全球管理软件公司都有

合作，华为的ERP一直采用Oracle

系统加一部分的自主研发。但是，

自从2019年5月16日，美国开启对

华为的“制裁”之后，华为的 Oracle

系统就陆续被停供。

任正非说道：“当时我们提出

一个口号‘要用世界上最好的零部

件和工具造世界上最好的产品’，

我们实现了。后来突然受到‘制

裁’，别人不能给我们提供零部件、

工具，我们就傻了。”

据华为内部人士向记者回忆，

最初“禁令”下来的时候是凌晨，

大部分的产品线都动起来了，小

到一颗螺丝都要追溯是否来自美

国或者涉及美国方面的技术。

软件被陆续断供后，华为经过

短暂的调整，选择了一条自主之

路。在经历了近 4 年的蛰伏后，华

为已经完全用自己的操作系统、数

据库、编译器和语言，做出了自己

的管理系统软件 MetaERP。任正

非表示，MetaERP已经历了公司全

球各部门的应用实战考验，经过了

公司的总账使用年度结算考验，

“我们公司的账是业界中很复杂

的，这成功地证明了MetaERP是有

把握推广的。许多设计工具也上

华为云公开给社会应用，逐步克服

了断供的尴尬”。

据悉，今年4月，华为还将举办

MetaERP宣誓。在一些重要领域、

关键事项中，誓师大会是华为常见

的“官宣仪式、启动仪式”，如去年

华为曾举办关于军团成立的誓师

大会，任正非出席大会并讲道：“我

认为和平是打出来的，我们要用艰

苦奋斗，英勇牺牲，打出一个未来

30年的和平环境，让任何人都不敢

再欺负我们。”

资深业界人士透露，从去年12

月开始，华为已连续发布了11款软

硬件开发工具和服务，华为自身的

产品线研发，已经切换到自己的工

具上。构筑起了一套涵盖软件开

发全流程、全环节的软件开发生产

线，并形成了一站式、全流程、安全

可信的作业平台。

“于无声处听惊雷”

无论是现在的用友还是金

蝶，或者是以后的华为，解决国产

软件基础工具“卡脖子”的问题，

都是一场韧性与耐力的比拼。

业 界 公 认 的 三 大 基 础 软

件 ——操作系统、数据库、中间

件，西方厂家长期处于垄断地

位。中国软件协会的调研数据显

示，2020年，在全球操作系统、基

础软件（含桌面、数据库、云操作

系统、工具软件等）领域，美国公

司的业务收入约0.81万亿美元，

占全球比例五分之四。我国基础

软件份额较少，国产软件的国内

市场份额仅为5%，国产操作系统

的国内市场占有率仅4%。

2020 年《中国工业软件白皮

书》显示，国产工业软件在生产控

制、经营管理、运维服务的国内市

场中能占到 50%、70% 和 30% 的

份额，可是在最重要的研发设计

类软件中，国产率只有 5%，也就

是说有 95% 的研发设计软件需

要国外，特别是西方企业授权。

不仅如此，在软件开发工具

方面，大量软件企业直接购买美

国商用工具，国产软件工具链大

量依靠开源技术包装而成，一旦

受到国外制裁，开源技术平台被

禁用，将会直接导致业务停摆。

从业务领域看，被制裁风险较小

的是信息管理类工具，如需求管

理、测试管理；风险比较大的是代

码仓、制品仓、检查等与出包强相

关的工具。即，越是核心的工具

被制裁的风险越大。

华为面临的问题，正是国产

软件的一个缩影。据不完全统

计，目前已有超过 600 家中国企

业、机构等被列入美国所谓“实体

清单”。相关商品和技术的制裁

管控，可能直接导致相关方生产

停滞，威胁企业和机构的生存安

全。不过，近年来华为在软件自

研方面的成果有目共睹，操作系

统方面有鸿蒙和欧拉等，数据库

有高斯，现在又迎来了 MetaE-

RP，逐步突破制裁管控应该是有

了相当的信心。

上述业内人士指出，从底层

芯片到操作系统、根技术、开发工

具和各类应用软件服务，美国的

数字化生态体系已经“枝繁叶

茂”，中国的软件产业经过多年发

展和追赶，已基本构建了相对完

整的结构脉络，但总体仍十分孱

弱。从整个软件生态来看，中国

软件产业在各个环节与美国比，

仍有很大差距。其中，在软件生

产工具方面，美国的 Microsoft、

Github、Java等公司和平台已十分

强大，我国仍缺少匹配的类型公

司，只有有限的自主工具。这一

基础软件方面如受制裁，如同软

件之根被限制把控，无法再生产

出上层枝繁叶茂的软件应用。

不过，在华为一众国内厂商

的努力下，国内软件行业正待百

花齐放。据华为方面介绍，华为

自研的部分软件已经通过华为云

对外提供服务，服务华为的同时，

也服务好其他企业。据透露，华

为近期还与伙伴发布一系列硬件

开发工具软件，实现硬件工具的

自给自足。

解决国产软件基础工具“卡

脖子”的问题，是一场韧性与耐力

的比拼。正如华为副董事长、轮

值董事长徐直军所说：“雄关漫道

真如铁，而今迈步从头越。打造

从沙子、矿石到产品的领先产品

研发工具，彻底摆脱对西方产品

开发工具的依赖。”

突破西方垄断仍需努力

中国的软件产业经过多年发展和追赶，已基本构建了相对完整的结构脉络，但总体仍十分孱弱。

软件被陆续断供后，华为经过短暂的调整，选择了一条自主之路。
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