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“在单结晶硅时代，ABC电

池技术可以成为终极技术。目

前该技术已经实现量产，并且

具有竞争力。我们正在对市场

定价和商业模式不断测试，以

达到最优状态。未来5～8年，

ABC技术路线会保持领先。”

9 月 19 日，爱旭股份董事

长陈刚针对公司ABC技术、电

池组件业务以及未来战略规

划等问题接受《中国经营报》

等媒体记者的采访，并发表上

述看法。

陈刚所说的ABC电池技术

正是当下整个光伏行业热议的

BC（背接触电池）技术路线的一

个方向。BC电池技术是金属

栅线都在背面的一种电池结

构，兼具效率高且美观的优势。

此前，隆基绿能董事长钟

宝申在 2023 年上半年度业绩

说明会上阐述了“未来 5～6

年，BC 电池技术会是晶硅电

池的绝对主流”“TOPCon 是

过渡性技术，且投资容易出现

未赚钱就过剩”等观点，吸引

了业内外人士再度审视BC技

术，也将技术之争热潮推向了

一个新高度。

站在光伏电池技术迭代的

十字路口，爱旭股份与隆基绿

能“不谋而合”，坚定选择了BC

电池技术，可谓推动BC电池技

术规模量产的“头雁”。在陈刚

看来，选择 BC 技术并不是下

注，而是一个自然选择。技术

趋势不以人的意识为转移，做

或不做它都会发生，顺应趋势

可能会生存得更好。

本报记者 陈家运 北京报道

随着“金九银十”旺季来

临，部分纸企相继发函宣布调

涨纸品价格。

9 月 18 日 ，太 阳 纸 业

（002078.SZ）发 布 公 告 称 ，自

2023 年 9 月 18 日起，其 PM11、

PM12、PM40 机台产品的接单

价格统一在目前执行价格基础

上调涨 300 元/吨。自 2023 年

10月1日起，所有新接订单价格

在 9 月底价格基础上再次统一

上调200元/吨。

不 仅 如 此 ，包 括 五 洲 特

纸（605007.SH）、冠 豪 高 新

（600433.SH）在内的多家纸企

也发布涨价函，特种纸、印刷

用纸、包装用纸等价格均有所

上涨。

对此，中研普华研究员杨

兴杰在接受《中国经营报》记者

采访时表示，原材料成本上涨

是企业近期集体调价的主要原

因。另外，9～12月为造纸行业

下半年的传统需求旺季。随着

纸品需求旺季的到来，纸张需

求量增加，企业订单饱满，供不

应求的局面使得多家纸企纷纷

上调价格。

纸企迎战“金九银十”：涨价能否扭转业绩颓势？
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9 月 14 日，五洲特纸发布的涨

价函显示，9月15日旗下所有数码

纸产品在现有价格基础上，上调

500元/吨（含税）。此外，冠豪高新

从9月15日起，在现有价格基础上，

对热升华转印纸全系列产品价格

统一上调 500 元/吨。中冶纸业银

河有限公司自9月15日起针对旗下

文化用纸各品牌产品，在现行价格

基础上统一上调200元/吨。

另外，生意社商品行情分析系

统监测，瓦楞纸价格持续上涨，9月

15日瓦楞原纸140克出厂价格均价

为 2776 元/吨 ，与 9 月 10 日 均 价

2724元/吨相比上涨了1.91%。

生意社纸张分析师认为，目前

纸业市场受“金九银十”氛围影响，

市场供需表现较为利好，部分纸厂

也因生产成本增加，导致价格上

涨，预计短期废纸和瓦楞原纸价格

可能稳中偏强整理。

卓创资讯分析师尹婷在接受

记者采访时表示，就文化用纸市

场来看，纸厂积极发函促涨主要

有几点影响因素：首先，规模纸厂

接单情况偏好，盈利水平偏低情

况下，积极推涨价格；其次，华南、

华东、华中等地陆续有出版招标

工作开始启动，加之局部有适量

外贸订单跟进，需求端利好逐渐

增强。

一位家居电商从业者告诉记

者，今年 7 月份之前基本没有什么

订单，此后订单数量翻倍增长，尤

其部分订单用于出口。“我们的产

品基本都是包装纸盒，近期用量比

较大。”

某纸企人士告诉记者，9 月纸

企之所以集体涨价，是因为传统旺

季需求有所改善，纸企上半年高价

位库存的消化完毕，整体盈利水平

预计会逐步回升。

不过，终端市场来看，上述电

商从业者表示，“9月初我们的包装

纸盒为 0.9 元，近期涨到 1 元，包装

纸厂表示后期会持续上涨。”

需求旺季

不是下注

爱旭股份董事长陈刚：选择ABC技术不是下注

2021年，爱旭股份首次推出自

主研发的N型ABC电池产品。次

年，公司通过募投项目实现了ABC

电池技术量产产能的落地，并进一

步向其下游环节延伸，推出了ABC

组件及解决方案。

谈及押宝 ABC 技术，陈刚表

示：“我不觉得这是在下注，其实这

是一个自然行为，走不走都会迭代

到这一代（技术）。”

陈刚解释，爱旭股份成立之

初，便围绕不断提升光电转化效率

去构建企业的核心竞争力。“在P型

多晶时代，我们就在思考它的终极

技术是什么。我们看到了 PERC

技术，因此沿着该技术路线开发，

并发明了管式PERC技术，分享到

了技术红利。当 PERC 技术红利

逐渐消失，下一代N型时代的终极

技术又是什么？我们看到ABC背

接触电池技术，电池理论极限转换

效率达 29.4%。于是，沿着这个技

术方向开发，以降低成本。”

陈刚还指出，公司很早已经掌

握 N 型 TOPCon 和 HJT 电 池 技

术。在进行技术比较后，公司还是

回归技术本源，开发了N型时代终

极技术——ABC。

对于技术的选择和判断，陈刚

表示，公司会考虑每个技术路线的

未来趋势、成长、效率、难度和生态

成熟度等因素。“公司首先考量了

量产技术是否成熟、效率极限是否

够高以及是否会被替代。并且，认

为要形成产业技术生态，产业链上

下游需要达成共识，共同基于产业

发展去研究创新，获得新的产业竞

争优势。”

据悉，爱旭股份的ABC技术市

场正逐步铺开。

目前爱旭股份已经形成三个

完整的 ABC 组件产品系列，可满

足户用、工商业和地面电站市场

不同应用场景的需要。预计今年

年底或明年一季度，爱旭股份还

将形成一个全新产品系列，即轻

质组件系列。

陈刚表示，ABC组件首先聚焦

在高价值的户用市场，因为户用市

场对价格敏感度不高，更关注美

感、安全和发电量。过去一段时间

内，爱旭股份通过构建渠道、商业

模式和品牌，已经取得了良好反

响；对于工商业市场，客户更关注

产品性价比，ABC组件依然能带来

很高的价值空间，爱旭股份会先布

局欧洲、日韩和中国市场；对于地

面电站市场，爱旭股份会先提供双

面率在65%以上的组件，确保综合

发电量相比于其他 N 型技术路线

正背面综合多约30W功率，以分享

价值红利。

半年报显示，爱旭股份建立了

国内外销售网络、开拓了销售渠道

及客户资源，并通过参与国内外产

品展览会，打通了营销渠道。公司

与德国 Memodo 集团签订 1.3GW

ABC组件供货协议，与荷兰LIBRA

集团签订 650MW ABC 组件供货

协议，与捷克 25 ENERGY、也门

SAHARA 等公司亦达成欧洲区域

产品销售协议，与丸红技术系统株

式会社、WWB株式会社、IGUAZU

达成日本市场产品销售代理合作，

与快易光伏、福建融信创富数字能

源技术、深圳市华塔材料等达成国

内ABC组件分销合作等。

“上半年，爱旭股份ABC组件

已实现部分销售，平均单瓦不含

税收入约 2.2 元。下半年，爱旭股

份 N 型 ABC 组件实现批量出货，

将在原先 PERC 电池业务基础上

为公司带来经营业绩的第二增长

极。”爱旭股份方面在半年报中如

此表示。

陈刚向记者表示，公司 ABC

电池正按照正常节奏推进，基于

组件进度稍微慢了一两个月，全

年的组件发货会有所下调，大概

2GW～3GW。

直面竞争

除了ABC技术，过去两年里光

伏电池技术迭代的速度不断加快，

TOPCon、HJT、HPBC 等电池技术

百花齐放，均在加速推进大规模化

量产和应用。并且，不同技术路线

阵营之间争论激烈。

当前，光伏行业更多将新一代

电 池 技 术 的 投 产 方 向 聚 焦 于

TOPCon。 据 InfoLink Consulting

统计，到2023年年底TOPCon名义

产能将增加至629GW。

作为 TOPCon 电池技术的主

要推动者，晶科能源 CTO 金浩近

日也发表观点称：“未来，TOPCon

将成为占据市场 50%以上的技术

路线。”同时，金浩直指BC技术“缺

点”——“在未来两三年内，BC 电

池成本仍高出 TOPCon 电池 0.1

元/瓦以上”“BC 更适合做单面产

品，超过 50%以上的双面率难达

成”等。

而此前，钟宝申也直指，TOP-

Con是一个过渡性技术。并且，与

PERC 相比，TOPCon 效率提升空

间小，技术存在高度同质化，易出

现投资收益不达预期或未赚钱就

过剩的现象。

结合战略考量，陈刚指出，电

池业务作为公司的“现金奶牛”，还

是要持续保持产品的竞争力和生

命周期。基于当前市场对于电池

需求的考量，爱旭股份也会考虑将

存量的 PERC 电池升级为 TOP-

Con电池，并且会考虑双面钝化的

TOPCon技术。另外，进入ABC技

术时代，公司做电池和组件，首先

聚焦高价值市场，再往中价值市场

布局。

在陈刚看来，技术趋势不以人

的意识为转移，你做或不做它都会

发生，顺应趋势可能会生存得更

好。站在度电成本的角度，BC 技

术现在比任何技术都更有优势。

同时，在降本增效上，ABC技术也

仍具有提升空间。

半年报显示，爱旭股份新一

代 N 型 ABC 电池技术标志性项

目——珠海首期6.5GW ABC电池

项目已于报告期内实现投产，平

均量产转化效率达到 26.5%。珠

海 6.5GW 电池项目采用全球首创

的无银化技术，大幅降低了 ABC

电池的生产成本。ABC 组件在

182mm硅片尺寸下的54板型组件

交付功率达到 465W，72 板型组件

交付功率也达到 620W，量产效率

可达24%。与此同时，公司持续改

善特殊原辅材料用量及成本，朝

着 2024 年 6 月 ABC 组件成本与

TOPCon 组件成本基本一致稳步

推进。

陈刚说：“目前ABC技术像一

个刚出生不久的婴儿，现在可以走

路了，过几年就上学了，再往后就

毕业了。随着整个产业对背接触

电池技术的理解不断加深，技术还

有很大的成长空间。目前平均量

产电池转换效率达到 26.5%，做到

28%有可能。同时组件也有很大进

步空间，做到功率650W也是有可

能的。”

此外，对于 BC 组件产品的双

面率质疑，陈刚介绍，ABC组件既

可以做单面，也可以做双面。“尽

管爱旭股份早期的ABC产品双面

率只有 30%～40%，但义乌基地即

将投产的双面率会提高至 65%左

右。随着研究的深化，爱旭股份

的 ABC 组件双面率达到 70%的目

标、正背面综合发电量增加 30W

是有可能的，公司也是按照该目

标来进行规划的。”

值得一提的是，经过对技术

的研判，爱旭股份在过去一年里

已经开展了ABC电池和组件产能

扩张。

上半年，爱旭股份在珠海首期

6.5GW电池项目基础上，宣布投资

建设珠海 3.5GW 电池扩产项目及

10GW 配套组件项目、义乌 15GW

电 池 及 配 套 组 件 项 目 和 济 南

10GW电池及配套组件项目。

“至 2023 年年末，预计将完成

珠海首期 10GW 年产能电池及配

套组件项目的建设，并力争实现

义乌 15GW 年产能电池及配套组

件项目的建成投产，建成后公司

将形成年产能 25GW 的 ABC 电池

及组件的制造能力。”爱旭股份方

面称。

其实，近期原料木浆价格持续

上行也是此轮纸企提价的主要原因

之一。

9月13日，五洲特纸方面表示，

公司热转印提价 1000 元/吨，食品

白卡、格拉辛纸、文化纸都在提价。

同时，最近原材料木片价格和化机

浆价格均有上涨。

卓创资讯数据显示，阔叶浆价

从 9 月初最低点 5559.29 元/吨，一

路拉涨至9月6日的5690.71元/吨，

高低价相差2.36%。

卓创资讯分析师常俊婷在接受

记者采访时表示，9 月国内进口针

叶浆现货市场均价继续上行，日度

价格呈现震荡偏强走势，主要是因

为木浆外盘持续上涨、汇率波动增

加后市成本面压力，下游原纸开工

提升、原纸库存去化带来木浆需求

面的稳定放量、原纸市场价格表现

坚挺且实单有所上涨等对浆价形成

支撑。此外，在上海期货交易所纸

浆期货盘面偏强运行，阔叶浆现货

市场可外售货源不多等多重因素影

响下，中旬之后纸厂对高价原料采

买积极性下降。整体来看，在市场

多空博弈下，价格仅在50～100元/

吨之间窄幅整理。

常俊婷分析认为，短期浆市

供需面变动有限，业内人士考量

后市成本面压力而低价惜售，下

游则维持压价采买原料策略，买

卖双方博弈态势不改，预计浆市

以消化前期价格涨幅为主，价格

横盘整理居多。

同时，杨兴杰也表示，从纸浆期

货的走势看，自 2023 年 6 月之后，

纸浆价格持续上行。随着纸制品

需求旺季到来，对原材料的成本形

成较强支撑，预计纸浆价格近期将

继续上涨。虽然纸浆价格总体趋

势向上，但受政策调控、市场供需

等因素影响，价格波动幅度可能会

逐渐减小。

成本传导

记者注意到，从去年到今

年上半年，造纸行业利润一直

大幅下滑，部分企业甚至处于

亏损状态。

据国家统计局数据，2022

年 1～11 月，规模以上造纸和

纸 制 品 行 业 企 业 营 业 收 入

13765.2亿元，同比增长1.2%，营

业成本12168.6 亿元，同比增长

4.1%，利润总额 478 亿元，同比

减少38.6%。

从企业层面来看，五洲特

纸在 2023 年上半年实现营收

28.41 亿元，同比下降 4.44%；净

亏损1214.57 万元，上年同期归

母净利润 2.14 亿元。此外，山

鹰国际（600567.SH）上半年实

现营业收入 137.48 亿元，同比

下降 17.52%；归母净利润为亏

损 2.71 亿元，同比由盈转亏；

博汇纸业（600966.SH）上半年

实现营业收入 86.57 亿元，同

比减少 2.38%；归属于上市公

司 股 东 的 净 利 润 为 -3.46 亿

元，由盈转亏。

博汇纸业2023年半年报显

示，上半年，造纸行业需求端受

消费恢复增速放缓及纸价回落

的影响，渠道进入降库存周期，

供给端面临新增产能投放，纸

制品市场行情整体低迷。尽管

国内纸企一季度延续了去年末

“成本高位、售价低位”的不利

局面，纸企造纸业务普遍出现

亏损，但二季度随着低价浆及

木片的逐步到厂耗用，能源价

格下行，单位生产成本边际改

善，纸品售价回调逐步企稳，部

分纸企经营业绩出现环比改善

的迹象。

博汇纸业方面表示，其在

复杂多变的市场环境中不断实

现自我突破，今年上半年公司

达成产品销量同比增长 19%的

双位数成长目标，并在质量、技

术和营销服务等方面持续加强

管控，第二季度吨纸净利环比

改善。

山鹰国际在半年报中表

示：“造纸行业整体处于恢复阶

段，市场行情在上半年表现低

于预期，目前仍面临供应端新

增产能持续投产，而下游消费

需求恢复偏慢的压力。”

上述纸企人士认为，整个

行业长期低迷，企业利润承压

已久。当下处于需求旺季，供

需调整之下，企业通过提价以

期改善盈利能力。

在杨兴杰看来，由于纸浆

价格承压，左右造纸行业景气

度的首要因素再次从成本端

转向了需求端。上半年纸浆

高位回落让国内纸企压力骤

减，造纸板块或迎来提价和成

本下行双重因素影响，业绩有

望修复。

山鹰国际方面也表示，下

半年通常是造纸行业的传统消

费旺季。从供需来看，下半年，

预期电子、家居等大宗消费的

潜能将进一步释放，社会终端

需求全面复苏。结合国内经济

的结构化复苏，经过上半年的

毛利润修复，预计将回归正常

的盈利水平。

利润承压

随着“金九银十”旺季来临，部分纸企相继发函宣布调涨纸品价格。图为太阳纸业参展2023WEPACK世界包装工业博览会。 视觉中国/图

目前纸业市场受“金九银十”氛

围影响，市场供需表现较为利

好，部分纸厂也因生产成本增

加，导致价格上涨，预计短期废

纸和瓦楞原纸价格可能稳中偏

强整理。

随着纸制品需求旺季到来，对原材料的成本形成较强支撑，预计纸浆价格近期将继续上涨。

上半年纸浆高位回落让国内纸企压力骤减，造纸板块或迎来

提价和成本下行双重因素影响，业绩有望修复。


