
交易背景真实性。若交易对方身份可疑，比如关联企业频繁开具大额汇票且业务逻辑

模糊，或者合同、发票等资料有伪造、篡改迹象，极可能存在洗钱风险。

背书转让情况。当汇票背书次数过多、流转路

径复杂，尤其是涉及大量空壳公司或异地陌生

企业快速连续背书，且背书人与被背书人无明

显业务或行业关联，导致资金去向难追踪时，这

可能是洗钱分子故意混淆资

金来源与去向。

贴现环节异常。若贴现利率

显著偏离市场正常水平，贴现

方对汇票背景审查极为宽松、

手续过于简易，甚至主动招揽

问题汇票贴现，且贴现资金流

向与正常经营用途不符，洗钱

风险极高。

如何甄别洗钱风险

吴双/制图

警惕洗钱风险

某公司曾收到一张电子商业

汇票，因急需资金，经他人介绍后，

财务人员将票据背书转让至外地

某科技公司，并在转让后即刻收到

一笔款项。数日后，该账户被公安

机关紧急冻结，原因是这笔到账资

金系电信诈骗所得。

类似情形并非个案。江苏惠山

警方近期披露一起案件，诈骗分子

通过多种渠道获取企业或个人联系

方式，以“低价收票、先行打款”为诱

饵，与受害方达成交易。当事人轻

信后将票据交出，形成“票款分离”，

赃款也随之“洗白”。

上述均是不法分子利用票据实

施洗钱的典型案例。任恩林告诉记

者，票款分离是当前民间票据交易

中较为普遍的现象。具体表现为，

当企业通过银行电子网银背书转让

票据后，收到来自另一企业的款项，

但该笔资金缺乏对应的贸易发票作

为支撑。从银行流水来看，企业转

出票据却收到资金，与实际贸易背

景不符，属于典型的“票款分离”式

民间票据贴现。

据了解，一张票据从签发到最

终兑付，会经历出票、承兑、转让背

书、贴现、转贴现、再贴现、到期兑付

等环节。北京德和衡（上海）律师事

务所供应链研究中心主任田江涛律

师指出，出票企业基于真实交易背

景签发汇票，银行或核心企业承诺

到期付款，提供信用背书；收款人接

受票据后成为持票人，可持有到期、

背书转让，也可向银行等金融机构

申请贴现，实践中因为银行风控审

查要求较高，且手续繁琐，持票人

也会转向一些民间票据中介以获

得灵活的贴现服务。在票据到期

后，最终持票人向承兑人提示付

款，承兑人无条件支付票款。整个

流程应当基于真实交易背景，并通

过正规金融机构或上海票据交易所

（以下简称“票交所”）系统完成，确

保票据流转可追溯、资金来源合法。

正信票研信息咨询（杭州）有限

公司创始人方明强调，企业间“买卖

票据”的环节最容易被“黑钱”传

染。因为不法分子可以利用空壳企

业主体账户轻松实现票款分离。他

表示，票据流转只能在企业间流

转，且一定是基于特定的交易场

景。比如货物、服务、税收、继承等

等，单纯的票据买卖按现行国家法

规定义属于票据融资，属于贷款的

一种，贷款活动需要持有国家颁发

的特许牌照才能开展，所以理论上

企业间是不允许买卖票据的。

正因如此，缺乏真实交易背景

的“票款分离”操作，往往成为潜藏

的风险源。田江涛分析，从交易流

程来看，洗钱风险主要集中在票据

签发和贴现两个环节。在票据签发

环节，商业银行为企业签发银行承

兑汇票时，要求企业提供一定比例

的保证金。一些不法分子会以黑钱

充当保证金，或是对银行进账单模

糊化填写，或是以现金形式缴入，并

往往仅在银行进账单上填写自己的

收款账号，而付款人名称、账号、票

据种类、票据号码等信息一律不填，

从而混淆保证资金的真实来源。

在票据贴现环节，田江涛指

出，一些不法分子以低贴现率、快

速到账为噱头吸引企业背书转让

票据，将企业卷入洗钱链条。不法

分子通过关联公司将低价收进的

承兑票据包装成“有真实贸易背

景”的票据，再通过中介快速套现，

使黑钱“洗白”。

记者注意到，利用票据洗钱一

直是监管部门的重点打击对象。

普兰金服副总裁周海滨指出，

2020年票交所推出的“票据账户主

动管理功能”，该功能允许企业委托

主办机构登记所有可办理电票业务

的结算账户信息，未登记的账户无

法办理电票业务；又如票据信息披

露平台，要求承兑人披露票据相关

信息，提高了票据市场的透明度。

企业可通过该平台查询票据承兑信

息，验证票据真伪；再如票交所的

“新一代票据系统”强化了企业身份

校验。企业办理票据业务前需完成

信息报备，并核验信息真实性。新

一代票据系统还会实时监控业务行

为，通过异常拦截、预警提示等功能

及时发现相关风险。对伪假票据、

账户信息错误或不一致等情况进行

自动拦截，减少风险交易的发生。

中经记者 郝亚娟 夏欣

上海 北京报道

“先打款再给票”“低息贴现”正

成为不法分子洗钱的新方式，令不

少企业防不胜防。近期，多起利用

票据交易实施洗钱的案件被警方披

露，引发市场警觉。

《中国经营报》记者注意到，多

家银行近期也陆续发布风险提示，

提醒企业警惕票据交易暗藏的资金

洗白通道。

票据风控专家任恩林指出，除

票据操作外，企业间电子债权凭证、

数字货币（如比特币）等非现金交易

领域的洗钱行为也在增加。企业及

财务人员需强化反洗钱意识。同

时，税务、公安、金融监管、人民银行

支付结算与账户管理等部门应加

强协同，依托大数据整合多方信息

资源，实现交叉比对与实时预警，

从而有效识别和防范洗钱风险。
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“低价收票、先行打款”藏陷阱
“黑钱”盯上企业票据转让

企业如何防范？

对于企业而言，如何有效防范

票据洗钱风险？

无锡市公安局惠山分局提醒，

票据因方便和简单的特性受到欢

迎，但也因为这样的优点，使其被

不法分子用来从事犯罪交易，甚至

成为洗钱渠道。

某银行提示，企业财务人员应

重点关注以下方面：

一是交易背景真实性。若交

易对方身份可疑，比如关联企业频

繁开具大额汇票且业务逻辑模糊，

或者合同、发票等资料有伪造、篡

改迹象，极可能存在洗钱风险。务

必警惕无真实贸易背景或商业往

来的银行承兑汇票业务。

二是背书转让情况。当汇票

背书次数过多、流转路径复杂，尤

其是涉及大量空壳公司或异地陌

生企业快速连续背书，且背书人

与被背书人无明显业务或行业关

联，导致资金去向难追踪时，这可

能是洗钱分子故意混淆资金来源

与去向。

三是贴现环节异常。若贴现

利率显著偏离市场正常水平，贴现

方对汇票背景审查极为宽松、手续

过于简易，甚至主动招揽问题汇票

贴现，且贴现资金流向与正常经营

用途不符，洗钱风险极高。

此外，企业还应选择合规交易

渠道、核实对方身份与资质。田江

涛指出，企业应优先通过银行办理

贴现，或与持牌金融机构、长期合

作的正规中介合作，避免通过微信

群、陌生人私下交易。例如，可以

委托票据经纪银行在票交所“贴现

通”平台登记贴现信息、发布贴现

意向，在全国范围内寻找合适的贴

现银行，快速便捷实现贴现融资。

通过工商登记信息、税务部门查询

等官方渠道验证交易对手的工商

信息、银行账户真实性，拒绝与身

份不明的主体交易。

“企业需要建立全面的防范体

系，从业务管理、操作规范、员工教

育等多方面加强防控。”周海滨建

议，如业务管理上，只能与银行金

融机构办理融资，与正规票据信息

中介开展合作；如在操作规范上，

网银账户仅限本人使用，U盾本人

保管，确保操作环境安全，经办与

复核为不同人员等。建议开通票

交所的“票据账户主动管理服务”，

以此防范不法分子冒用企业名义

开立账户、签发假票的风险。

多家银行
上调代销基金风险评级
中经记者 郭建杭 北京报道

近期，多家银行调整代销

基金风险评级。

例如，中信银行（601998.

SH）公告显示，自 2025 年 10 月

15 日起，17 款代销资产管理产

品的风险评级有变化。其中，

15 只产品风险评级上调，2 只

产品风险评级下调，涉及汇添

富基金、华泰柏瑞基金、华安

基金、易方达基金等基金公司

产品。

对于此次调整原因，中信

银行指出：“根据监管要求，为

做好投资者适当性管理安排，

切实履行适当性义务，保护投

资者权益，我行遵循同类产品

风险评级一致性、产品风险评

级随市场和政策动态调整等主

要原则，陆续调整部分代销资

产管理产品的风险评级。”该轮

调整也是中信银行自 2025 年

以来第四次调整代销产品风险

评级。

格上基金研究员毕梦 对

记者表示，代销机构的评级调

整并非单纯基于市场波动，还

有其他外部因素的影响。首先

是监管政策的刚性约束。自

2025 年 10 月 1 日起施行的《商

业银行代理销售业务管理办

法》要求，代销机构需独立开展

风险评级，且当自身评级与基

金管理人不一致时，需遵循“孰

高原则”采用较高的等级，这是

近期一系列评级调整的核心驱

动力。其次是风险等级与客户

匹配度的优化。银行通过大数

据分析发现，2025 年上半年风

险测评结果为“稳健型”（R3）的

客户中，有28%持有实际风险等

级为“中高风险”（R4）的基金，

存在显著错配。因此，上调部

分基金评级以降低客户超风险

投资比例。最后，由于部分中

小规模基金面临流动性压力，

银行通过监测基金的现金储

备、持仓变现能力等指标，对流

动性风险上升的基金进行评级

上调。

公告显示，中信银行将汇

添富基金的两款北交所主题的

偏股混合型基金的风险评级从

PR4 上调至 PR5（最高风险等

级），将工银瑞信基金的一款养

老主题产品“工银养老 2055 五

年持有混合发起（FOF）A”的风

险评级从PR3上调至PR4。此

外，宁波银行（002142.SZ）也将

代销的两款北交所主题混合型

基金的风险等级由“中高风险”

调整为“高风险”。

毕梦 指出：“从基本面来

看，偏股混合型基金以及养老

主题基金的风险特征确实出现

了结构性变化。首先，2025 年

三季度A股呈现‘高波动、高分

化’特征，上证指数季度振幅达

12.3% ，创 业 板 指 振 幅 达

18.7%。偏股混合型基金因股票

仓位较高，直接暴露于市场震

荡中。另外，基金持仓集中度

较高，在市场风格切换时易引

发净值大幅波动。养老主题基

金方面，权益类资产占比提升，

部分养老目标日期基金为追求

长期收益，逐步增加股票型基

金配置比例，直接导致净值波

动 率 上 升 ，令 其 风 险 评 级 上

调。养老FOF通常配置一定比

例债券基金，但 2025 年三季度

10 年期国债收益率上行，叠加

城投债信用事件频发，债券组

合市值缩水压力增大，进一步

推高整体风险水平。”

晨星（中国）基金研究中

心高级分析师李一鸣则认为，

灵活配置型基金的仓位相对

灵活，部分基金为追求市场上

涨收益，可能会在行情向好时

选择加仓。即使股票仓位未

显著变化，若基金调整持股结

构，增加高成长、高波动、高估

值标的配置，也会导致风险上

升。养老基金虽以长期稳健

为核心，但部分产品会根据市

场情况进行战术资产配置调

整，也可能令股票仓位短暂上

升，触发风险上调。上述种种

因素都可能导致基金产品的

风险评级上调。

《中国经营报》记者注意

到，银行不仅通过调整基金风

险评级来降低投资者的投资风

险，部分商业银行还调整了投

资者风险承受能力评估规则。

例如，江南农商行在 9 月

份调整了投资者风险承受能

力评估的相关规则。江南农

商行指出：“为更好保护金融

消费者的合法权益，根据适当

性管理的要求，我行销售资产

管理产品（含理财、基金、信

托、资产管理计划等）需对客

户 进 行 风 险 承 受 能 力 评 估 。

调整后，风险评估单日不超两

次，年度不超 8 次，风险承受能

力评估结果有效期为 1 年。超

过一年未进行风险承受能力

评估，或在有效期内财务状况

发生较大变化等，可能影响用

户的风险承受能力的情况，需

要及时进行评估。”

企业间“买卖票据”的环节最容易被“黑钱”传染，不法分子可以利用

空壳企业主体账户轻松实现票款分离。

企业需要建立全面的防范体系，从业务管理、操作规范、员工教育等多方面加强防控。

广州农商银行：专业市场“小切口”撬动小微企业“大发展”
广州，一座商贸特色鲜明的都

市，以其超过500家专业市场的庞

大阵容，构建了门类齐全、星罗棋

布的商贸网络，既承载了传统优势

产业的厚重底蕴，又连接了国内外

市场的广阔天地。它们不仅是商

品交易的场所，更是千万小微企业

的生命线和扩大内需的重要引擎。

作为根植于大湾区的地方银

行，广州农商银行始终锚定本土产

业，以专业市场作为服务商贸客群

的重要切入口，不断创新金融产

品，“因场施策”制定专项服务方

案，为商户提供资金结算、融资、投

资理财等一揽子金融服务，为广州

专业市场稳健经营、转型升级注入

动力。截至2025年6月末，该行向

重点专业市场小微企业累计投放

3.75 亿元，园区贷款余额 10.91 亿

元，辐射商户超3.2万户。

创新信贷模式
破解小微商户融资困境

在广州白云区的心脏地带，占

地40万平方米的江南果菜批发市

场是华南乃至东南亚地区大型的

果蔬集散地。这里是新鲜果蔬的

海洋，年交易量近500万吨，交易额

高达300亿元，见证着无数果蔬从

田间到餐桌的旅程。

每日晨曦初露，来自全国各地

的果蔬便汇聚于此。一部分果蔬

在此“拆柜”，被零售批发商接手，

继续它们的流通之旅；另一部分则

踏上转运之路，前往其他的批发配

送中心。在这片繁忙的市场中，广

州某批发行肖经理是资深商户的

一员，自 2008 年扎根于此十多年

来，见证了市场的繁荣与发展。然

而，随着业务的不断扩展，其资金

需求和融资难点也愈加凸显。

“我们的销售点已经遍布广州、

海口、茂名等多个城市，明年还计划

进军长沙、成都、深圳等地。销售点

的增多意味着对冷链物流的更高要

求，而这也是资金投入的重头戏。”肖

经理坦言，随着外贸市场的拓展和

种植点的增加，每天可能需要处理

四五百吨的货物，冷链物流配套设

施和仓储是重中之重。而几千万元的

资金投入，对肖经理来说并非易事。

缺少抵押物，如何从银行获取低成

本融资一直是困扰肖经理的难题。

在江南果菜批发市场，像肖经

理这样的商户不在少数。针对这

一现状，广州农商银行创新了商业

模式，为市场商户量身定制了“江

南果蔬贷”产品，通过灵活的融资

解决方案，满足不同层次客户的需

求。“从提交资料到审批放款几天

就完成了，利率也降至了3%左右，

对我们来说是‘及时雨’，解决了一

期资金难题。预计明年我们能够

新增几千亩的种植基地，业务量会

大大增加。”肖经理说。

广州农商银行荔湾支行周门

路支行副行长夏文超介绍，市场的

商户没有产权，但有经营权，在江

南果菜批发市场的整体信用支撑

下，商户可以将档口经营权进行质

押，同时综合商户营业流水及种

植、销售等运营情况进行综合评估

授信，既保障了资金安全，又破解

了传统模式下缺少抵押物而难以

授信的难题，为商户们提供了便捷

的融资渠道。截至目前，广州农商

银行在江南果菜批发市场的商户

授信余额近3亿元。

深耕专业市场
定制普惠金融服务体系

无独有偶，广州农商银行对江

南果菜批发市场的服务模式，也在

一德路专业市场的金融服务中进

一步完善升级。

一德路市场，是广州老牌的专

业市场之一，涵盖了山海城、海中

宝、德宝行、南粤副食品批发市场、

海珠南交易市场、海勤盛、嘉润海

味、海之星等八大市场及周边成熟

的批发海味档口商户，聚集了玩具

精品、海味干货、零食文具等多个

专业领域，占地面积近 10 万平方

米，商圈内商户共有近3000户，经

营范围主要是海味干货，主要为花

胶、燕窝、鱼翅、海参、鲍鱼、干贝等。

与其他专业市场商户面临的痛

点相似，一德路专业市场的数千商

户也普遍存在囤货周转资金进展、

融资难、融资慢等难题。作为“就在

市场边上”的专业金融机构，广州农

商银行一德路支行坚持每周走访市

场，了解商户的日常经营状况，掌握

最新的行业动态，并与当地海味干

果行业商会紧密合作，创新推出了

“海味贷”产品，操作便捷、审批高

效、精准匹配商户需求，有效解决了

商户因存货占用资金而导致的贷款

难题，为市场注入了新的活力。

专业市场作为传统商贸流通

的重要环节，一直以来都是广州商

贸业的重要根基。据《广州蓝皮

书：广州国际商贸中心发展报告

（2024）》，广州专业市场发展一直

处于全国领先地位，目前全市共有

510家专业市场，在纺织服装、皮革

皮具、鞋业、果蔬、水产品、茶叶、化

妆品等行业具有影响力。

为服务实体经济，推动专业市

场转型升级，广州农商银行围绕产

业园和专业市场的小微企业、个体

工商户需求特点，专项推出《2024年

普惠小微专业市场商户贷款专项活

动方案》《2024年普惠小微园区企业

贷款专项活动方案》，深化对接金融

服务需求，为专业市场各类经营主

体提供资金结算、融资、投资理财等

一揽子金融服务，提高普惠贷款产

品在产业园和专业市场的覆盖面。

截至2024年年末，广州农商银行已

为白云化妆品、花都皮革、中大布匹、

荔湾果蔬、芳村花卉等产业园区和

专业市场提供授信支持，累计贷款

发放1099笔、贷款规模21.01亿元。

服务普惠小微
助力实体经济高质量发展

立足专业市场服务小微企业，

一幅幅普惠金融润泽企业“小生

意”、群众“小日子”的生动场景不

断上演，这是广州农商银行奋力谱

写普惠金融大文章的生动写照。

围绕做好普惠金融大文章，广

州农商银行扎实开展支持小微企业

融资重点工作，全面构建“3+N”普

惠小微信贷产品体系，创新优化49

项普惠小微金融产品。其中，结合专

业市场个体商户经营特点，推出“金

米布匹贷”“金米果蔬贷”“金米海

味贷”等特色产品，累计投放105.92

亿元；针对制造类企业推出“金米

制造小微贷”，累计投放17.54亿元；

研发推出“农业贷”“花卉种植贷”

“水产养殖贷”等特色涉农产品，为

百千万工程提质增效、新质生产力

加速发展注入金融创新新动能。

为提升普惠小微服务质效，广

州农商银行对业务流程进行全方位

梳理、优化，打造标准化调查内容，

同时优化设立绿色审批通道，保障

业务办理时效，开通小微企业业务

办理绿色通道，实现快速审批放款。

该行还强化科技赋能，推出小

程序线上产品申请入口，实现普惠

小微全产品在手机银行APP、微信

小程序线上渠道的申请和展示，拓

宽普惠小微企业触达渠道，扩大普

惠金融覆盖面。截至 2025 年 3 月

末，普惠贷款小程序、APP 等线上

渠道已受理线上房易贷（企业+个

人）超 8000 笔，速 e 贷、村民 e 贷线

上渠道累计受理超4万笔。

金米普惠，见心致微。未来，广

州农商银行将继续以专业市场作为

服务商贸客群的重要切入点，持续优

化迭代金融产品服务，为中小微企业

发展提供高效、便捷、专业的金融支

持，提升普惠金融的覆盖率、可得性

和满意度，全力支持普惠小微企业和

实体经济的高质量发展。 广告


