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2026年以来，数据要素市场

化配置改革加速推进，“数算协

同、跨域流通”的区域数据要素

生态持续构建。

今年4 月，哈尔滨数据交易

中心有限公司（以下简称“哈尔

滨数据交易中心”）与内蒙古数

据交易中心有限公司（以下简称

“内蒙古数据交易中心”）围绕

“东北三省一区”数据要素市场

建设及数据资源市场化配置、区

域数据产业协同发展等方面进

行深度对接合作。

哈尔滨数据交易中心董事

长刘晓雪接受《中国经营报》记

者采访时表示，开展跨区域合

作，核心是落实国家区域协同发

展战略，围绕互联互通、资源配

置、产业协同、安全合规、产品创

新、可信空间六大方向实现优势

互补。未来，中心将持续深化东

北三省一区全面合作，逐步拓展

与京津冀、长三角等全国主要数

据交易机构的互联互通，同时依

托对俄蒙区位优势，探索跨境数

据交易合作。

内蒙古数据交易中心副总

经理樊宇雄对记者表示：“不同

区域、行业间数据口径、格式、

元数据标准应进一步实现统

一，降低跨域数据融合建模成

本，将有助于提升交易规模与

活跃度，打造稳定成熟的数据

要素流通主渠道。”

今年4月，内蒙古数据交易中

心与哈尔滨数据交易中心开展跨

区域数据要素合作。

依 托 丰 富 的 场 景 ，哈 尔 滨

将算力合作对象锁定在近邻内

蒙古。

作为全国算力节点之一的内

蒙古，近年来，算力规模和绿色优

势不断扩大。截至2025年年末，

内蒙古算力总规模达23.7万P，其

中智能算力22万P，居全国第一。

凭借算力优势，内蒙古数据

交易中心的“朋友圈”不断扩大。

截至目前，内蒙古数据交易中心

已累计与24个省区、1100多家数

据要素企业达成合作。

樊宇雄在接受记者采访时表

示，作为自治区唯一数据交易场

所，内蒙古数据交易中心自 2024

年投运以来，已加入国家数据交

易机构互认互通推进组，链接 25

家外地数据交易机构，实现数据

产品“一地上架、全国互认”。在

他看来，深化跨区域交易互认，能

够推动数据产品跨盟市、跨省域

高效撮合，提升交易规模与活跃

度，打造稳定成熟的数据要素流

通主渠道。

“哈尔滨数据交易中心与内

蒙古合作，核心是落实国家区域

协同发展战略，围绕六大方向实

现优势互补。”合作背后的意义，

刘晓雪认为，“一是互联互通，共

同推进交易规则互认、技术标准

统一，构建跨区域数据流通网

络；二是资源配置，依托内蒙古

绿色算力枢纽优势与黑龙江特

色产业数据资源，实现数算深度

融合，降低数据处理成本；三是

产业协同，深化东北三省一区数

据要素市场联动，打造区域数据

产业集群；四是安全合规，共建

全流程数据安全治理体系，保障

数据合规流通；五是产品创新，

联合开发能源、农牧、冰雪经济、

工业制造等领域特色数据产品；

六是可信空间，依托区块链技术

构建可信交易环境，实现数据流

转可追溯。”

软通智慧数据要素首席科学

家、副总裁林镇阳博士认为，内

蒙古与哈尔滨的数据要素市场

跨区域协同合作是从顶层规划

走向落地实践的典型缩影。

“此举有利于 优 化 要 素 配

置，协同降本增效与绿色发展。

类似内蒙古的西部或北部区域

拥有充沛的绿电资源、低成本算

力供给能力，而哈尔滨等东部或

中心城市拥有丰富的行业数据

资源、AI模型训练与应用场景需

求，跨区域协同可以直接解决

‘西部算力闲置、东部算力成本

高企’的供需错配问题。一方面

可降低 AI 训练、大数据处理等

业务算力成本，另一方面提升西

部绿电消纳比例，减少算力产业

碳排放，契合‘双碳’目标。”林镇

阳说。

内蒙古与哈尔滨的跨区域合作是数据要素市场跨区域从顶层规划走向落地实践的典型缩影。

抢占AI视觉赛道 海天瑞声进入盈利周期？
中经记者 许璐 李晖 北京报道

2026 年《政府工作报告》

提及，要深化数据资源开发利

用，健全数据要素基础制度，

建设高质量数据集。在此背

景下，AI训练数据服务商受到

市场关注。

近日，全球首个旨在推动数

据发展与治理实践的专业性国

际 组 织 —— 世 界 数 据 组 织

（WDO）在北京正式成立。海天

瑞声（688787.SH）官网披露：公

司成为该组织首届理事单位，也

是AI数据领域唯一入选企业。

根据海天瑞声近期发布的

业绩快报，2025年公司实现营

收同比增长 59%达 3.77 亿元，

扣非净利润同比增长124.52%

达1117万元。其中，视觉业务

收入增长超过200%，文本业务

收入增长超过 100%。在大模

型、智能驾驶、具身智能等场景

不断扩容的背景下，视觉业务

正成为海天瑞声增长中最受关

注的发展变量。

快思慢想研究院院长、特

邀评论员田丰在接受《中国经

营报》记者采访时表示，数据

壁垒的深度、具身智能数据的

先发布局、全球化能力仍是未

来 AI 视觉业务比拼的三个关

键要素。该业务能否可持续

盈利，关键在于企业能否在未

来几年内完成从“项目型收

入”向“产品型收入+数据资产

增值”的商业模式转变。

跨区域协同活跃

视觉业务放量

官方信息显示，海天瑞声成

立于 2005 年，2021 年 8 月上市，是

我国最早从事 AI 训练数据解决

方案提供商之一。公司是为大模

型与智能驾驶等提供多语言、跨

领域、跨模态的人工智能数据服

务商。

从经营表现看，海天瑞声近两

年的修复趋势较为明显。财报显

示，2024 年，公司营收同比增长

39.45%，毛利率回升至 66.46%，扭

亏为盈，扣非净利润 497.35 万元。

2025年上半年，公司境外业务实现

收 入 7351.14 万 元 ，同 比 增 长

68.24% 。 境 内 业 务 实 现 收 入

8318.45 万元，同比增长 70.70%。

根据公司2025年业绩快报公告，海

天瑞声实现营收同比增长 59%达

3.77 亿元，扣非净利润同比增长

124.52%达1117万元。

视 觉 业 务 的 高 增 长 尤 为 突

出。根据公司披露，视觉业务收

入增长超过 200%，文本业务收入

增长超过 100%。根据公告，这一

轮增长主要来自四方面驱动：一

是国内外科技巨头加速全球纵深

布局，带动各类模态的多语种数

据爆发式增长；二是视觉大模型

持续突破，推动高精度、场景化视

觉数据投入持续加码；三是交互

体验迈向拟人化，多情感、多角

色、多音色的语音数据需求持续

释放；四是垂直行业渗透加速，文

旅、医疗、教育等领域垂类大模型

落地提速，专业化、场景化数据需

求日益凸显。

从更大的产业背景看，视觉模

态已成为人工智能产业中占比最

高的细分方向。中商产业研究院

发布的《2024—2029 全球与中国

高效率人工智能解决方案市场现

状及未来发展趋势》显示，我国人

工智能产业中，计算机视觉模态

（图 像 识 别 、图 像 生 成）占 比

62.1%，语言语音模态（对话式 AI、

智能语音、NLP 文本、知识图谱）

占比 25.2%，数据模态（机器学习

产品）占比12.6%。

田 丰 表 示 ，AI 视 觉 需 求 爆

发，背后是大模型将计算机视觉

从一个“规则驱动的传感器”重

构为“具备理解能力的认知体”。

当多模态大模型能融合视觉、语

言、动作三位一体时，所有依赖

“眼睛”的行业都面临被重构的机

会。“视觉技术实现 0.1mm 精度质

检，同样的精度正在向病理切片、

手术导航、手术机器人（骨科、脑

神经科等）渗透，AI 视觉在医疗

领域的商业化刚刚开始。‘卫星

视觉+无人机视觉’的融合，正在

创造全新的农业数字化基础设

施……”

快思慢想研究院预计，全球智

能 设 备 AI 视 觉 SoC（System on

Chip）市场正迎来陡峭增长，预计

将从 2025 年的 438 亿美元飙升至

2029年的1090亿美元，其间复合年

增长率高达25.6%。AI视觉业务未

来最值得关注的延伸方向，一是医

疗影像，二是农业遥感与精准农

业，三是低空经济，四是数字孪生

与空间计算。

高 工 产 业 研 究 院（GGII）此

前预测，2025 年中国机器视觉市

场规模有望突破 210 亿元，同比

增速超 14%，预计至 2028 年我国

机器视觉市场规模将超过 385 亿

元，2024—2028 年复合增长率约

为 20%。

对于未来跨区域合作计划，刘

晓雪告诉记者，未来，哈尔滨数据

交易中心将持续深化东北三省一

区全面合作，逐步拓展与京津冀、

长三角等全国主要数据交易机构

的互联互通，同时依托对俄蒙区位

优势，探索跨境数据交易合作，助

力构建全国一体化数据要素市场

体系。

林镇阳表示，跨区域协同可以

打破数字经济红利向东部发达地

区单边集中的格局。西部区域可

以通过算力交易、联合运营等模式

参与数字经济价值分配，获得稳定

的产业收益与税收来源，带动当地

就业；低成本算力的普惠供给可以

降低中小微企业、欠发达地区的数

字化转型门槛，支撑远程医疗、智

慧教育等公共服务均等化，让数算

红利覆盖更多群体。

目前，国内多数数据交易中

心的产品集中在政务、金融等通

用领域，同质化竞争严重。在林

镇阳看来，两地依托“绿色算力+

东北特色产业”的独特标签打造

的数据品牌，具备稀缺性和不可

替代性，能够吸引全国相关领域

的企业、科研机构采购相关数据

产品与服务，带动数据服务商、AI

研发企业等数字产业在两地集

聚，提升内蒙古、哈尔滨在全国数

据要素市场的IP。

不过，跨区域合作仍需推动市

场生态进一步成熟。

“目前，优质合规数据供给不

足、数据质量参差不齐、企业参与

意愿受合规与权益保障顾虑制

约、场内交易活跃度偏低等问题

有待解决。同时，区域发展存在

不均衡的问题，东西部数据交易

机构在基础设施、技术能力、人才

资源上差距较大，互联互通成本

高、落地难。这些问题相互交织，

直接影响全国统一数据要素市场

建设进程，亟待在制度、标准、监

管、生态层面协同破局。”刘晓雪

表示。

樊宇雄亦提出，目前，数据标

准与质量存在不均衡、产品供给

能力不足等问题。“一是不同区

域、行业间数据口径、格式、元数

据标准不统一，跨区域数据融合

建模成本高。部分领域公共数据

开放程度低、质量参差不齐，高价

值跨区域数据产品供给不足。同

时缺乏统一的跨区域数据定价与

价值评估机制，交易议价难度大、

效率偏低。二是安全合规与流通

效率平衡难度大。跨区域流通涉

及个人信息、商业秘密、敏感数

据，隐私泄露与合规风险突出，市

场主体‘不敢流通、不愿流通’。

三是数据产权与收益分配机制不

健全。跨区域联合开发的数据产

品，数据提供方、加工方、运营方

的产权边界与权益划分不清晰，

价值增值部分的分配规则缺失，

容易产生利益纠纷，影响各方参

与数据流通的积极性。”

对此，林镇阳建议，一方面，我

国应围绕数据确权、交易、定价等

核心规则构建全国统一的上位法，

缩小各地数据交易场所的准入门

槛、审核标准、收益分配规则差异，

降低跨区域交易合规成本。另一

方面，建立跨区域数据交易收益机

制，在数据源地、算力提供地、应用

地之间分配建立参考标准，重点解

决跨区域数据交易面临“多头监

管、尺度不一”的问题。

目前，优质合规数据供给不足、数据质量参差不齐、企业参与意

愿受合规与权益保障顾虑制约、场内交易活跃度偏低等问题有

待解决。

生态有待进一步成熟

不过，视觉业务高增长是否

可以推动企业持续性盈利值得

关注。

根据 Wind 数据，海天瑞声最

新总市值约77亿元，市盈率约680

倍，4月16日收盘价为134.2元/股，

年内一度达到 198.02 元/股，而公

司 2021 年 IPO 发行价为 36.94 元/

股。股价大幅上涨的背后，既有市

场对AI主题的热情，也反映出投资

者对公司新一轮成长空间的期待。

值得注意的是，海天瑞声当选

WDO理事单位，进一步提升了其

在数据治理和数据要素产业链中

的市场关注度。但从业务本身看，

AI视觉领域仍然面临项目定制化

强、交付成本高、技术迭代快等共

性问题。

在田丰看来，未来 AI 视觉业

务的竞争，关键在于三个方面。

首先是数据壁垒的深度：数据集

是最难被复制的资产，因为它不

仅需要技术，更需要时间和场景

积累。其次是具身智能数据的先

发布局，2025 年具身智能进入加

速发展期，产业正从技术验证迈

向场景应用，这对训练数据的质

量、规模和场景化提出了更高要

求。最后是全球化能力，全球 AI

公司对多语种、多文化视觉数据

的需求，是中国 AI 视觉企业最重

要的差异化机会。

根据公开信息，海天瑞声构建

了近1800个标准化数据集的专业

产品体系，已成为多家行业领先

企业的核心数据服务供应商，并

成立具身智能数据训练场。全球

化方面，海天瑞声全资子公司海

天瑞声（香港）科技有限公司于

2024 年 9 月出资设立了新加坡控

股孙公司。

在田丰看来，AI视觉业务能否

持续盈利，短期看营收增速，中期

看毛利率拐点，长期则要看具身智

能等新场景中的先发卡位能否真

正转化为订单。

海天瑞声也在主动向这一方

向延伸。公司在近期投资者关系

活动中表示，其已与国内某头部

具身厂商签署真机数据采集合

约，并与多家头部具身厂商、科技

大厂及地方政府启动订单对接，

正在推进样例数据方案设计与落

地，为具身智能数据业务的规模

化发展做准备。

记者近期调研一家数字城市

公司时了解到，该公司对机器人的

训练，在现场通过模型给机器人进

行数据标注完成数据采集，AI视觉

通过视觉语言动作模型对机器人

进行训练。在具身智能的新兴场

景中，训练场、数据采集、数据标注

和模型训练之间的联系正变得越

来越紧密。

苏商银行特约研究员付一夫

对记者表示，未来 AI 数据服务行

业的成长空间主要体现在三个

方面：一是向垂直领域进一步深

拓，提供更专业的场景化数据解

决方案；二是加强数据治理与合

规能力，以适应日益严格的数据

监管要求；三是探索数据与模型

协同优化的服务模式，从单纯的

数据提供向整体 AI 训练解决方

案升级。

关注增长持续性

项目

合作定位

六大合作方向

优势互补

联合目标

重点产品

未来布局

核心内容

东北三省一区跨域数算协同、数据要素互联互通

互联互通、资源配置、产业协同、安全合规、产品创新、可信空间

内蒙古：全国算力枢纽（绿色算力全国第一），哈尔滨：产业数据+场景+对俄蒙区位

统一数据标准，降低融合成本，一地上架、全国互认

能源、农牧、冰雪经济、工业制造特色数据产品

深耕东北→联通全国→探索跨境数据交易

哈尔滨和内蒙古数据要素市场建设合作情况

郭婵媛/制图


