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90 多年前，红军将士用双脚

丈量山河，以信仰照亮前路；今

天，在红军曾经经过的彩云之南，

一场关于数据、算力与创新的“新

长征”正在昆明市五华区如火如

荼地展开。

《中国经营报》记者近日走访昆

明五华区多家数字经济企业，探寻

数字经济在这片红色热土上，如何

成为高质量发展的新引擎。

昆明嵩明：装备制造业崛起 长征精神照亮产业新路
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中经记者 颜世龙 昆明嵩明报道

1936 年，红军长征胜利

会师，革命火种播撒云岭大

地。90 年后的今天，滇中腹

地嵩明县正以“工业强县”的

铿锵步伐，在新时代的长征

路上书写着产业振兴的崭新

篇章。作为昆明市“产城融

合示范区”和“现代制造业基

地”的核心承载区，这座曾经

见证红军征战足迹的滇东北

门户，如今已集聚规模以上

工业企业212户，数量跃居云

南全省县域第一，成为昆明

东部经济增长的核心引擎。

《中国经营报》记者了解

到，嵩明县近年来锚定“大抓

产业、主攻工业”目标，构建

了以装备制造、绿色食品为

主导，绿色能源、新材料等新

兴产业协同发展的“2+N”现

代产业体系。从移动破碎筛

分设备到精密数控机床，从

螺杆空压机到新能源汽车，

一批“嵩明智造”正沿着“一

带一路”走向全球市场。在

红军长征胜利 90 周年之际，

这座革命老区的产业蝶变，

正是长征精神在新时代的生

动注脚——不畏艰难、求实

创新、走向胜利。

记 者 近 日 实 地 探 访 发

现，嵩明县的装备制造业发

展并非一蹴而就。从2012年

云内动力集团收购民营铸造

企业起步，到凯瑞特海外收

入占比突破70%；从机床产业

占据昆明市半壁江山，到龙

马控股50亿元高端装备项目

落地——这条产业长征路，

既承载着老区人民对美好生

活的向往，也折射出中国制

造向高端跃升的清晰轨迹。

昆明五华区：长征路上的“数字新长征”

从“卖手机”到“造大脑”

如果说凯瑞特和云内动力是嵩

明装备制造业的“双子星”，那么全

县212户规模以上工业企业则构成

了璀璨的产业星河。据嵩明县产业

发展情况报告，全县已形成汽车制

造、数控机床、光伏设备、绿色食品、

新能源新材料五大产业集群，其中

先进装备制造业是绝对支柱。

据了解，嵩明县共集聚机床产

业链相关企业141户，实现总产值

约20.1亿元。其中，上中游核心企

业 51 户（规上企业 21 户），上游企

业28户，涵盖铸造、钣金件及零部

件加工；中游光机及整机制造企业

23户，涵盖车床、磨床、铣镗床、加

工中心、龙门等品类。成为云南省

机床制造的重要基地。通用技术

昆明机床（原昆明机床厂）搬迁至

杨林经开区后，一期已投产，二期

已开工，计划2027年投产；云南鑫

凯特机械铸造有限公司、云南精机

琥正机械等企业聚焦高精度数控

机床研发，产品覆盖立式/卧式加

工中心、五轴联动机床，部分技术

达国内领先水平。2024 年引进的

龙马控股集团南方高端装备制造

基地项目，总投资50亿元，预计建

成后年产值40亿元，将填补西南地

区高端数控机床制造空白。

站在红军长征胜利 90 周年的

历史节点回望，嵩明县的产业变迁

颇具象征意义。当年红军长征途

经云南，播撒革命火种，靠的是坚

定的信念和灵活的战术；今天嵩明

县发展装备制造业，同样需要战略

定力与创新智慧。

根据规划，到 2027 年，嵩明县

机床产业链规模将超100亿元，培

育规上企业 30 家，建成西南地区

最 大 的 数 控 机 床 生 产 基 地 ；到

2030 年，力争产值达 300 亿元，形

成覆盖研发、制造、检测的全产业

链生态，打造“买机床、到杨林”全

国性品牌。

一部县域经济转型升级的样

本，也是长征精神在新时代的延

续。90多年前，红军用双脚丈量长

征路，走向胜利；今天，嵩明人以创

新铺就产业路，迈向高质量发展的

新征程。

从“量的积累”到“质的跃升”

走进昆明主城区——五华区，

每隔1~2公里就能看到一家红白色

调的门店——这是云南九机科技

集团有限公司（以下简称“九机科

技”）的线下网点。从 2006 年创业

时的“三九手机网”，到2016年更名

“九机”，这家企业在西南六省走过

了近20年历程。

“我们先跟你交个朋友。”九机

科技公共事业部负责人管宏仙的这

句话，道出了企业的经营哲学。在

九机的门店里，老年顾客可以请工

程师免费给新老手机互导资料、缴

水电费；年轻人能买到大疆无人机、

小米新品，享受“线上线下同价同服

务”的便利。这种“极致服务”背后，

是一套严苛的标准化流程——小到

进店送一杯水，都有明确规范。

数字更能说明问题：600 家线

下门店、1300多万名会员、70%的会

员复购率、2025 年营收突破百亿

元。但九机的野心不止于零售。

其自主研发的“九讯云”平台，已帮

助全国500多家消费电子零售商完

成数字化转型，1.3万多家门店正在

使用这套系统。更鲜为人知的是，

这家零售企业在深圳拥有自己的

智能制造工厂，手机壳、钢化膜、充

电器等周边产品从这里流向全国。

“很多人问，为什么网上买东

西这么方便，我们还要密集开线下

店？”管宏仙解释道，“我们是品牌

集合店，更是服务综合体。售前售

后一体，快修工程师驻店，这才是

消费者持续选择我们的原因。”

如果说九机科技代表了“传统

零售的数字化重生”，那么云南数

派数据科技有限公司则展现了“AI

时代的弯道超车”。

2018年成立时，数派科技只是

一家做数据加工和定制化开发的

小企业。2022年，公司全力“押注”

AI 赛道，与华为 腾建立深度合

作，基于前期数据治理经验，自主

开发了大模型开发平台、应用平台

及实训平台。

“我们把开源大模型下载到本

地环境，用行业数据训练，让它具

备专业知识，在封闭场景下使用，

保证数据绝对安全。”公司运营总

监张强强介绍。

这种“行业大模型”模式已结出

硕果。在与云南文旅合作打造的AI

文旅数字平台上，整合了全省住宿、

美食、景点数据，游客可定制攻略、

获取推荐；在通讯、能源、医疗等领

域，数派科技已涉足30个行业，交付

100多个行业专属大模型。以AI电

商为例，传统商家依赖人工操作的

广告投放、用户画像分析、竞品监

测，如今均可由大模型自动完成。

从数据清洗到模型训练，从单

点应用到平台输出，数派科技的转

型路径，折射出五华区数字经济企

业从“做项目”向“做产品”、从“服务

本地”向“服务多行业”的升级轨迹。

据凯瑞特副总经理吴荫登介

绍，公司主营业务为移动破碎筛分

设备的研发、制造，核心产品包括

圆锥破等移动式破碎筛分成套装

备。“设备一到施工工地上，开机生

产出来的都是钱。”吴荫登这样形

容设备的工作场景。

这些看似笨重的“铁家伙”，

实则解决了基建领域的核心痛

点——将矿山开采的大块岩石、矿

石破碎成不同规格尺寸，直接应用

于房屋建设、道路施工等场景，或

进一步深加工成粉状材料。

吴荫登说，凯瑞特的竞争优势

在于“博采众长”的高性价比路

线。相同规格的设备，国外品牌价

格通常比国产品牌高两三倍，且在

满足客户定制化需求方面灵活性

不足。正是抓住这一市场缝隙，凯

瑞特在国产品牌中迅速崛起，规

模、专业性、品种数量均位居行业

前列。

目前，海外市场已经成为凯瑞

特增长的重要引擎。公司近几年

大力开拓国际市场，海外销售收入

占比已超过 70%。全球移动破碎

筛分设备市场年销量接近1万台，

产品主要销往俄罗斯、中亚等需求

量大的区域，同时也在欧洲及其他

高端市场占据一席之地。从“跟

跑”国际巨头到“并跑”甚至部分领

域“领跑”，凯瑞特的国际化之路，

正是嵩明装备制造企业参与全球

竞争的缩影。

与凯瑞特的“年轻锐气”不同，

云南云内动力机械制造有限公司

（以下简称“云内机械”）承载着更

厚重的产业积淀。公司副总经理

李静文介绍，云内机械成立于2007

年，最初主要为云内动力集团提供

铸造产品，2012年被集团全资收购

后，逐步从单一的发动机零部件供

应商，转型为涵盖发电机组、螺杆

空压机、黑色铸造产品及发动机曲

轴的综合性装备制造企业。李静

文回顾转型历程时说，发动机曲轴

成为公司的“拳头产品”，其材质牌

号达到行业领先水平，助推企业荣

获国家级专精特新“小巨人”企业

和云南省制造业单项冠军称号。

云内机械机械制造部副部长

陈帅向记者展示了一款专门为俄

罗斯市场定制开发的螺杆空压

机。“这款产品 15 立方米 13 公斤，

专门针对俄罗斯开矿需求，包括铁

矿、煤矿、铜矿等。”陈帅介绍，该产

品已连续出口俄罗斯近四年，每年

出口400多台，成为公司外贸业务

的“现金牛”。

这款产品的核心竞争力在于

“极端环境适应性”。陈帅透露，去

年已在俄罗斯完成-35℃极寒实

验，“主打省油、工作可靠、能够适

应极寒温度”。目前，云内机械的

产品已销往俄罗斯、东南亚（老挝、

缅甸、越南）等市场，并正在拓展巴

西、印度尼西亚等新兴市场。应用

场景涵盖矿山钻孔爆破、光伏施工

钻孔等用电不便的场所，为钻机提

供压缩空气动力。

更让记者印象深刻的是云内

机械在产教融合方面的探索。李

静文介绍，依托云内动力70余年发

展积累的高技能人才队伍和完整

产业链，公司建设了实训基地，每

年接收理工类院校学生实习实训

超2万人次。这一模式既缓解了企

业“招工难、育人贵”的痛点，也为

学生提供了从理论到实践的过渡

桥梁，实现了校企双赢。

从发动机零部件到“极寒空压

机”，从传统制造到产教融合，云内

机械的“二次创业”轨迹，印证出老

工业基地转型升级的典型路径。

从“跟跑”到“领跑”的产业突围

营收破百亿背后的“五华打法”

九机科技与数派科技，是五

华区 77 家数字经济核心产业规

上企业的缩影。

2025 年，五华区数字经济核

心产业实现营业收入 122.82 亿

元，同比增长 15.74%，成为昆明

全市五个百亿级县区之一。这

份成绩单的背后，是一套清晰的

“五华打法”。

五华区不搞“摊大饼”，而是

构建“一园四片”的20平方公里产

业格局：西北新城片区做数字经

济孵化，荷叶山片区承载数字产

业，园西片区聚集数字产品服务，

红云片区专注产业数字化应用。

这种功能分区，让企业从孵化到

成长再到规模化，能在区域内完

成“梯度转移”。

载体建设同样层次分明。五

华科创大厦（云南省区块链中心）

聚集了 94 家企业，其中 5 家数字

经济核心产业企业年营收超30亿

元；金鼎数字产业园一期已投用，

二期计划投资 7.39 亿元；德润朗

悦湾人工智能产业园作为省内首

个人工智能战略性新兴产业园

区，正打造产业垂直生态链。最

引人注目的是数字经济产业园西

北新城园区，主体结构已全面封

顶，预计2026年年底投入使用，将

聚焦数字信息安全产业。

五华区的数字经济发展，离

不开“大院大所”的底气。辖区内

有 11 所高校、42 个科研机构，省

级和市级院士工作站86个，国家

级和省级重点实验室96个，众创

空间、科技孵化器93个。高新技

术企业超过320家，国家级科技型

中小企业超过230家，数量均居全

省之首。“高校+双创基地”“高

校+科技园区”的模式，让科研成

果加速转化。与昆明理工大学、

昆明冶金高等专科学校等高校的

深度合作，正推动本地化实体机

构与科研创新平台建设。

五华区的数字经济，不是“空

中楼阁”，而是与传统产业深度融

合。全国首个数字化烟厂 5G 项

目在此落地；昆明吉庆祥食品等3

家企业获市级数字化转型认定；

“村播小院”创新“村播+非遗”模

式，培育“金花小段”等电商IP；全

省首批引入“1号求职机”及NFC

“碰一下发职位”标签，建成数字

零工市场。

在数据要素市场化方面，五

华区同样先行先试。昆明动物研

究所“云南动物战略资源多模态

高质量数据集构建”项目入选国

家高质量数据集；盛世智云公司

凭“宏观经济可信数据平台”获得

数据质押，成功获银行贷款120万

元；与昆明移动、市数据交易所共

建的云南五华产业园区数据要素

服务中心，正推动数据产品挂牌

交易“零突破”。

面向2026年——“十五五”开

局之年，五华区已列出“任务清

单”：加快西北新城等重点区域边

缘计算设施部署；探索“一表通”

应用为基层减负；打造文旅、有色

金属、生物多样性等领域高质量

数据集；发展跨境电竞、跨境数据

服务、跨境贸易，推动“九讯云”数

字平台出海；引育面向南亚东南

亚的小语种数据标注企业。

90 多年前，红军长征经过云

南，留下“巧渡金沙江”的传奇。

今天，五华区的数字经济探索，何

尝不是一场新时代的“巧渡”——

以数据为“船”，以创新为“桨”，在

高质量发展的激流中，驶向“数字

蓝海”。这场“新长征”，没有雪山

草地的艰险，却有技术迭代的挑

战、产业变革的阵痛。

但正如九机科技从网店到百

亿零售集团的20年坚守，数派科

技从数据加工到AI平台的6年跃

迁，五华区的数字经济实践，正在

证明：只要方向正确、步履不停，

平凡起点也能走出不凡之路。

泰和县庆春种养专业合作社的生态乌鸡养殖园 。王金龙/摄影

九机科技办公大楼。 颜世龙/摄影

90多年前，红军用双脚丈量长征路，走向胜利；今天，嵩明人以创新铺就产业路，迈向高质量发

展的新征程。图为崇明县域。 颜世龙/摄影

这些看似笨重的“铁家伙”，实则解决了基建领域的核心痛点。

今天嵩明县发展装备制造业，同样需要战略定力与创新智慧。


